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Die MagForce AG (XETRA:MFG6) aus Berlin hat eine vollig neuartige Option zur Krebsbehandlung
entwickelt. Dabei werden magnetische Nanopartikel aus Eisenoxid in den Tumor injiziert und
anschlieffend in einem Wechselmagnetfeld erhitzt. Die freiwerdende Wirme schddigt die Tumorzellen
oder totet sie ab. Nach der EU-Zulassung der NanoTherm Therapie zur Behandlung von Hirntumoren
hat die Vermarktung begonnen: An der Charité-Universitdtsmedizin Berlin wurde jetzt das erste
Behandlungszentrum erdffnet. Erste gesetzliche Krankenkassen erstatten die Behandlung. Ende
November teilte das Unternehmen mit, dass hoch angesehene Experten bereit sind, an der
Weiterentwicklung der Therapie teilzunehmen und sie zu begleiten. Griinder und Vorstand Dr.
Andreas Jordan wird von Frau Prof. Dr. Hoda Tawfik, Vice President Clinical Development and
Medical Affairs, und Frau Solveig Salomon, Vice President Marketing and Sales unterstiitzt. Im
Mainvestor-Interview gibt das Management-Team Auskunft iiber die aktuellen Entwicklungen und
warum das Interesse der fiihrenden Experten an der Therapie so wichtig ist.

mainvestor Company Talk sprach mit Vorstand und Unternehmensgriinder Dr. Andreas
Jordan, Frau Prof. Dr. Hoda Tawfik, Vice President Clinical Development and Medical Affairs,
und Frau Solveig Salomon, Vice President Marketing and Sales.

mainvestor: Die EU-Zulassung ist da, die Vermarktung der Therapie hat begonnen,
filhrende Experten und Institutionen zeigen ihr Interesse an der Therapie, wo steht die
Magforce jetzt?

Dr. Andreas Jordan: Nach iiber 20 Jahren Entwicklung hat die Vermarktung begonnen. Dass
wir jetzt in Kontakt zu den fithrenden Experten stehen und deren Zusage fiir eine
Zusammenarbeit bei der weiteren klinischen Entwicklung haben, ist ein ganz wichtiger Schritt
fiir das Unternehmen. Zu verdanken haben wir dies zwei langjdhrig erfahrenen Managerinnen,
die wir bereits Anfang des Jahres gewinnen konnten: Prof. Dr. Hoda Tawfik, fiir den Bereich
klinische Entwicklung und Medical Affairs, und Solveig Salomon fiir Vertrieb und Marketing.

mainvestor: Welche Rolle spielen die fithrenden medizinischen Experten fiir die Magforce
und die Vermarktung der Therapie?

Prof. Dr. Hoda Tawfik: Das Urteil der Experten ist entscheidend fiir die Akzeptanz der
Therapie durch die Arzteschaft. Die medizinischen Fachgesellschaften und die fiihrenden
Experten erarbeiten die Behandlungsrichtlinien fiir Erkrankungen. Es sind die Arzte, deren
Wissen und Empfehlungen die Basis bilden, um eine neuartige Methode zu etablieren.
Zustimmung und Mitarbeit der medizinischen Fachgesellschaften sind deshalb Grundlage, um
eine neue Therapie auf Dauer erfolgreich zu etablieren. Wenn die Fachgesellschaften eine
neue Therapie befiirworten, beziehungsweise in die Behandlungsrichtlinien aufnehmen, kann
sie ihr volles Potenzial entfalten.
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mainvestor: Das Interesse geht also iiber die Indikation Hirntumor hinaus?

Prof. Dr. Hoda Tawfik: Das ist richtig, die breite positive Resonanz, die wir von den Experten
anderer Indikationen erfahren haben, ist die Grundlage fiir die Entwicklung der NanoTherm
Therapie in den verschiedenen onkologischen Indikationen. So sind wir im Gespréich mit den
Meinungsfiihrern der Urologie zur Entwicklung unserer Technologie bei Prostatakrebs. Mit
ihnen wollen wir die klinische Entwicklung bis zur Zulassung der Behandlung von
Prostatakrebs durchfiihren. Auch in der Indikation Bauchspeicheldriise sind wir in enger
Verhandlung mit einer der angesehensten Kliniken in den USA. Die Experten dort sind an
einer Kooperation zur Entwicklung der NanoTherm-Therapie von der Priklinik bis zum
Wirksamkeitsnachweis sehr interessiert.

mainvestor: Was unterscheidet den Ansatz der MagForce von anderen Ansétzen zur
Bekimpfung von Tumoren?

Dr. Andreas Jordan: Unser Ansatz bekdmpft den Tumor mit Wirme. Dass Wirme einen
therapeutischen Effekt gegen Krebs hat, ist schon lange bekannt. Die Herausforderung bestand
darin, die Wirme in ausreichender Dosierung zum Tumor zu bringen. Diesen Schritt sind wir
mit unserer Technologie gegangen. Die Nanopartikel, die bei unserer Technologie in den
Tumor injiziert werden, sind aus Eisenoxid. Sie werden in einem Magnetwechselfeld, dem
NanoActivator, von au3en angeregt und beginnen zu schwingen. Dabei erwidrmen sie sich und
zwar auf Temperaturen, die hoch genug sind, um Tumorzellen zu tdten oder zu schidigen und
sie so fiir eine begleitende Radio- oder Chemotherapie zu sensibilisieren. Diese Temperaturen
erreichen wir im Tumorgewebe nur deshalb, weil die Teilchen das Tumorgewebe von innen
heraus mit hoher Effizienz erwidrmen, wozu sie kontaktlos von au3en im NanoActivator
aufgeheizt werden. Sie haben einen Durchmesser von nur 15 Nanometern. In einem Milliliter
NanoTherm-Fliissigkeit befinden sich 17 Billiarden Partikel. Unsere Vision ist es, damit
neben Chirurgie, Bestrahlung und Chemotherapie eine weitere Sdule der Krebstherapie zu
etablieren.

mainvestor: Und wie sehen die weiteren Vertriebspline aus?

Solveig Salomon: Wir haben 2011 mit dem Roll-out in Deutschland begonnen. Néchstes Jahr
sollen weitere Zentren in Deutschland er6ffnet werden. Parallel zu den Vertriebsaktivititen
werden die Studien mit den Experten laufen. Es ist davon auszugehen, dass sich daraus
Synergieeffekte ergeben, denn das Urteil der Experten ist fiir viele behandelnde Arzte
maBgeblich. Ab dem néchsten Jahr wollen wir auch weitere europdische Mirkte angehen.
Unabhingig davon ergeben sich interessante Optionen auch in auBereuropiischen Markten,
wir rechnen in Kiirze mit der Veroffentlichung weiterer Einzelheiten beziiglich strategischer
Kooperationen.

mainvestor: Worauf basiert das Geschiftsmodell, wie werden Umsétze erzielt?

Solveig Salomon: Den Umsatz generieren wir in erster Linie aus dem Verkauf von
NanoTherm, der Nanopartikel-Fliissigkeit. Dafiir haben bereits gesetzliche Krankenkassen die
Kosten erstattet. Der Nano Activator, das ist der Magnetfeldapplikator, das Gerit, das die
Partikel erhitzt, kann von den behandelnden Kliniken auch geleast oder gemietet werden. Um
die Verfiigbarkeit der Therapie zu erhohen, arbeiten wir auBerdem mit Krankenh&usern,
Krankenkassen und zustdndigen Behorden an verschiedenen Erstattungsansitzen und
unterstiitzen auch die behandelnden Arzte beim Erstattungsprozess.
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mainvestor: Stichwort Forschung und Entwicklung: Wie wird die NanoTherm Therapie 2.0
aussehen?

Dr. Andreas Jordan: Selbstverstdndlich arbeitet die MagForce daran, ihre Produkte stindig
weiter zu entwickeln. Die wichtigsten Ziele sind dabei, den Behandlungserfolg immer weiter
zu verbessern und gleichzeitig Patienten immer weniger zu belasten. Konkret heif3t das:
Weiterentwicklung der Nanopartikel sowie des Therapiegerits. Es geht um neuartige
magnetische Nanopartikel, die im magnetischen Wechselfeld noch mehr Warme entwickeln
und um die Weiterentwicklung der Primérbeschichtung der Nanopartikel.

In einer zweiten Stufe arbeiten wir daran, Medikamente an den Nanopartikeln anzukoppeln,
das ist das neue Feld der sogenannten ,,drugdelivery*.

So konnten Chemotherapeutika direkt in den Tumor eingeschleust werden. Durch die
Erhitzung der Partikel wiirden dann die Wirkstoffe direkt im Tumor freigesetzt werden. Das
konnte erheblich zur besseren Vertrédglichkeit einer Chemotherapie beitragen, da die
hochwirksamen Medikamente dann sehr gezielt und raumlich begrenzt ihre Wirkung entfalten
konnen. Mit den so noch effektiveren Nanopartikeln soll am Ende eine biologisch selektive
Therapieform entstehen, bei der ,,intelligente* Nanopartikel selbst iiber die Blutbahn den Weg
zum Tumor finden.

mainvestor: Ein aktueller unabhiingiger Analystenreport bestéitigt der MagForce, dass Sie
auf einem guten Weg ist. Navid Malik, leitender Analyst fiir Life Sciences von Merchant
Securities, kommt zu einem sehr guten Ergebnis und spricht eine Kaufempfehlung aus.

Dr. Andreas Jordan: Ja, Merchant Securities ist im September 2011 an uns herangetreten.
Einer der Schwerpunkte des Hauses sind Biotechnologie-Unternehmen, und die MagForce
hatte ihr Interesse geweckt. Ihr erster Report ist Ende November erschienen. Sie wollen uns
weiter mit ihrer Coverage begleiten. Der Analyst, Dr. Navid Malik, wurde iibrigens schon
mehrmals als fithrender ,,Stockpicker* im Bereich Life Sciences ausgezeichnet, also als
jemand, der vielversprechende Unternehmen auf diesem Sektor friih erkennt.

mainvestor: Vielen Dank, Herr Dr. Jordan, Frau Prof. Dr. Hoda Tawfik und Frau Solveig
Salomon
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